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Example measurement monthly shelf life differences for 1 tomato 
variety. More measurement information available at our booth.
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per saldo Energiepolitiek

Essent levert nooit
meer zoveel op

De verkoop van energiebedrijf Es-
sent aan het Duitse RWE stuit op
heftig verzet. Het levert weliswaar
9,3 miljard euro op, maar is dat nu
een goede reden om het grootste
energiebedrijf van het land uit han-
den te geven?

Ja, dat zou wel eens een heel goe-
de reden kunnen zijn. Een nog ho-
ger bod is namelijk niet erg waar-
schijnlijk. En als dat over een paar
jaar blijkt te kloppen, dan mogen
de huidige eigenaren, met name de
provincies Noord-Brabant, Overijs-
sel, Limburg en Groningen, zich
met afstand de slimste verkopers
van Nederland noemen.

De eerlijkheid gebied te zeggen
dat hun slimheid niet nieuw is. Ze
halen het trucje nu voor de tweede
keer uit. De eerste keer dat de vier
zich slimmer dan de rest van de we-
reld toonden, was in augustus 2006.
Toen verkochten ze Essents tv-ka-
belnet aan private-equitygroepen.

Die internationale investeerders
betaalden 2,6 miljard euro voor een
derde van alle Nederlandse tv-aan-
sluitingen. Dat beloofde weinig
goeds. Het net werd samengevoegd
met twee andere en bedient nu on-
der de naam Ziggo meer dan de
helft van alle vaderlandse tv-abon-
nees. Ziggo heeft echter miljarden-
schulden. Geld voor modernisering
is er amper en prijsverhogingen lij-
ken de enige manier waarop Ziggo
ooit uit de kosten kan komen.

Maar grote prijsverhogingen ko-
men er niet. Aanvankelijk omdat ze
door de toezichthouder werden ver-
boden, maar inmiddels vooral om-
dat concurrentie dat onmogelijk
gaat maken. Want amper twee jaar

nadat het kabelnet voor miljarden
werd verkocht, gaan nu KPN en
Reggefiber overal glasvezelnetten
aanleggen. Glasvezel kan veel meer
leveren dan het kabelnet van Ziggo,
en voor hetzelfde geld of minder.
Het duurt nog een paar jaar voordat
glasvezel breed beschikbaar is,
maar áls het zover is, dan zullen
consumenten waarschijnlijk mas-
saal de oude kabel vaarwel zeggen.
Dat kun je nu al voorspellen. En dus
zou de verkoop van Essents kabel-
net nú zeker geen 2,6 miljard meer
hebben opgeleverd. De vier provin-
cies hebben hun kabelnet op een
fantastisch goed moment verkocht.

Bij de discussie over de verkoop
van het energiebedrijf Essent wordt
een vergelijkbare ontwikkeling tot
nu toe door iedereen over het hoofd
gezien. Is het niet de bedoeling van
Den Haag dat we onze samenleving
in 15 tot 20 jaar drastisch vergroe-
nen? Huizen moeten veel beter
geïsoleerd worden. Op daken die-
nen overal zonnepanelen te ver-
schijnen. Wijkwindmolens gaan in
eigen buurt stroom leveren.

Al die maatregelen hebben in ie-
der geval één effect: Essent zal min-
der energie aan consumenten kun-
nen leveren. Zeker, we moeten die
vergroening nog waarmaken. En
het duurt nog wel vijf of tien jaar
voordat de omzet van Essent een
zichtbare deuk oploopt. Maar op
weg naar dat moment wordt Essent
al wel minder waard dan nu. Noord-
Brabant en haar drie companen
hebben een (nu nog) mooi bezit
wellicht opnieuw op het toppunt
van de markt verkocht.

Vincent Dekker

•Oude optie van ex-minister Paulson duikt weer op

Rommelbank moet
bankbalansen zuiveren
Wereldwijd zien overheden
zich gedwongen opnieuw de
banken te hulp te schieten.
Daarbij komen ook eerder
verworpen oplossingen weer
in beeld.
Jan Kleinnijenhuis

Wouter Bos wil nog niets uitsluiten.
Ook de volledige nationalisatie van
het Nederlandse bankwezen als op-
lossing voor de voortmodderende
problemen bij banken is nog niet
verlaten. De minister van financiën
wil er maar mee zeggen dat hij zal
doen wat noodzakelijk is, tegelijker-
tijd laat het de onduidelijkheid zien
waarin de toekomst van de banken-
sector nog is gehuld.

Bos was deze week niet de enige die
radicale opties opperde om de al an-
derhalf jaar durende crisis bij de ban-
ken aan te pakken. Sterker nog, in
een week tijd spraken opvallend veel
ministers van financiën over de mo-
gelijkheid een zogenoemde ’slechte
bank’ op te richten. De nieuwe mi-
nister van financiën in de Verenigde
Staten, Timothy Geithner, zei
woensdag in het Congres serieus te
overwegen zo'n rommelbank op te
richten. Europese ministers van fi-
nanciën in België, Duitsland en En-
geland spelen eveneens met het
idee.

Dit nieuw te vormen bedrijf zou al-
le slechte leningen bij de banken
moeten weghalen. Dan gaat het om
al die gestructureerde producten en

•Groene paprika na veredeling aanzienlijk zoeter en gezonder

Geboorte van zoete paprika

Groene paprika's zijn impo-
pulair. Ze zijn niet alleen
groen, ze smaken ook groen.
Na twintig jaar onderzoek
wordt de groene eindelijk
zoet én gezonder.

Enza Zaden leidend bij tomaat en komkommer

Een goede middelbare
school kiezen?

De Trouw
Schoolprestaties 
helpen u bij
deze keuze.
Kijk op www.trouw.nl/onderwijs

To p - a r c h i t e c t e n b u r e a u
sneuvelt door kredietcrisis

rotterdam –De kredietcrisis is het
gerenomeerde architectenbureau
van Erick van Egeraat noodlottig ge-
worden. Het bureau met vestigin-
gen in Rotterdam, Londen, Moskou,
Boedapest en Praag is failliet. Er
werken ruim 140 mensen. Van Ege-
raat wordt gerekend tot de top tien
van belangrijkste architecten ter
wereld. Hij was in 1983 mede-op-
richter van het roemruchte archi-
tectenbureau Mecanoo. Sinds 1995
werkt hij zelfstandig. Hij ontwierp
onder meer het stadhuis van Alp-
hen aan den Rijn, poppodium MeZZ
in Breda en de medische faculteit in
Utrecht. De laatste jaren werkte
Egeraat veel in Rusland.

Ook Fortis Bank verlaagt
rente op hypotheken

amsterdam – Fortis Bank heeft de
rentetarieven van hypotheken, in
navolging van verschillende aanbie-
ders eerder deze week, verlaagd.
Fortis schroefde de variabele rente
gisteren met een half procentpunt
naar beneden. Woonfonds Hypothe-
ken, onderdeel van de verzekeraar
Achmea, en SNS Bank verlaagden
de variabele rente eerder al met 0,5
procent. Vorige week woensdag ver-
laagde de Europese Centrale Bank
(ECB) de rente met 0,5 procent naar
2 procent. De Consumentenbond
klaagde dat de lagere tarieven te
weinig werden doorgegeven.

Crucell blijft ondanks fusie
toch doel voor overname

amsterdam – Dat farmareus Pfizer
en het Amerikaanse farmaciecon-
cern Wyeth praten over een fusie,
betekent niet dat een overname van
vaccinmaker Crucell van de baan is.
Dat hebben bronnen dichtbij de on-
derhandelingen gezegd tegen pers-
bureau Reuters. Het aandeel Crucell
maakte gisteren een smak op de
beurs en sloot bijna 10 procent la-
ger. Beleggers vrezen dat de moge-
lijke overname van Wyeth door Pfi-
zer voor 60 miljard dollar (46 mil-
jard euro), een overname van het
Leidse biotechnologiebedrijf Cru-
cell door Wyeth in de weg staat.

AFM waarschuwt voor
oplichting via mail

amsterdam – De Autoriteit Finan-
ciële Markten (AFM) heeft gisteren
consumenten gewaarschuwd niet
in te gaan op aanbiedingen per tele-
foon of mail om aandelen te kopen
of verkopen.
De financiële toezichthouder stelt
dat de signalen voor oplichtings-
praktijken zijn toegenomen. Het
gaat om zogenoemde boiler rooms,
waarbij volgens de AFM op „een
agressieve en vasthoudende wijze”
wordt geprobeerd om aandelen te-
lefonisch te verkopen. Het gaat
daarbij vaak om aandelen die waar-
deloos zijn geworden of zelfs niet
meer bestaan.

ING: Autoverkoop wacht
grootste daling sinds 1993

amsterdam – Nederlandse autodea-
lers wacht dit jaar de sterkste daling
in de verkoop van nieuwe perso-
nenauto's sinds 1993. Volgens een
gisteren gepubliceerde analyse van
bankconcern ING neemt de ver-
koop met 17 procent af tot 415.000
stuks. De afname wordt veroor-
zaakt doordat consumenten en be-
drijven de aanschaf van nieuwe au-
to's uitstellen. Ook zullen poten-
tiële kopers eerder besluiten om
een tweedehands auto te kopen,
omdat de prijzen van occasions zijn
gedaald. Branchevereniging Bovag
vreest een golf aan faillissementen.

Wouter Lindeman in een kas voor het kweken van de zoete groene paprika bij Enza Zaden in Enkhuizen. FOTO HERMAN WOUTERS

Jeroen den Blijker

Plantjes links, plantjes rechts: op het
oog is er weinig bijzonders te zien in
de proefkas van Enza Zaden in Enk-
huizen. Maar schijn bedriegt. Links
staat de klassieke paprikaplant. Hier
en daar is al een piepklein papri-
kaatje te ontwaren. „En rechts de
capsicum chinense, een wilde paprika-
variant uit het Zuid-Amerikaanse
oerwoud”, zegt veredelaar Wouter
Lindeman. En om die wilde variant is
het te doen. Dankzij het erfelijk ma-
teriaal van deze plant, het vakman-
schap en geduld van Lindeman en
zijn collega's wist Enza Zaden een gat
in de markt aan te boren. Het bedrijf
ontwikkelde een groene paprika die
zoet van smaak is en meer vitamine
C bevat dan de gewone paprika.
Waarschijnlijk liggen nog dit jaar de-
ze paprika's in het groentenschap.

Sweetgreen is de naam. De zoetheid
is te vergelijken met die van een
oranje paprika: 55 milligram suiker
per gram vruchtvlees. Het vitamine
C gehalte is vergelijkbaar met een ro-
de paprika: 110 milligram per 100
gram vruchtvlees. En dat is al snel
twee keer zoveel als 110 gram sinaas-
appel.

Zelf heeft Lindeman elf jaar werk
in het project zitten. „Maar met voor-
bereidend werk heeft het wel twin-
tig jaar gekost”, zegt hij. Want de
nieuwe paprika moet aan talloze ei-
sen voldoen, legt Chris Groot uit. Hij
is marketing project manager van
Enza Zaden. „Uit gesprekken met de
supermarkten in binnen- en buiten-

land was ons duidelijk dat zij interes-
se hebben voor een zoete, groene pa-
prika. Maar telers en verwerkers
hebben ook hun eisen”, zegt
Groot. Dan gaat het bijvoorbeeld om
zaken als bladvorming, hoogte van
de plant, resistentie tegen ziekten en
vorm van de vrucht. „Voor een teler
is minstens even belangrijk wat de
opbrengst is per vierkante me-
ter?” Voor een rendabele teelt zijn 30
kilo paprika's per vierkante meter de
norm. „Met deze nieuwe plant zitten
we iets lager.” Groot tekent er direct
bij aan dat het hier een speciaal pro-
duct betreft, waarvoor de teler ook
een hogere prijs zal ontvangen. „Ve r -
gelijk het met de Tasty Tom, de kwa-

liteitstomaat die wij eerder ontwik-
kelden. Daarvoor legt de consument
ook wat extra's neer.” 

Technisch is het onmogelijk eigen-
schappen van planten één op één
over te brengen, licht Lindeman het
tijdrovende veredelingsproces toe.
„Kruisingen maken is daarbij nood-
zakelijk, waarbij iedere kruising de
eigenschappen van twee gekruiste
planten combineert.” Maar in welke
mate is onvoorspelbaar. De ene krui-
sing is de andere niet. „Je moet dus de
juiste combinatie selecteren en daar-
mee kun je dan weer verder wer-
ken.” Omdat planten nu eenmaal
een paar maanden nodig hebben om
tot volle wasdom te komen, duurt
het uiteindelijk een jaar voordat het
eindresultaat van een kweeklijn kan
worden beoordeeld.

Enza Zaden heeft hoge verwachtin-
gen van Sweetgreen. De introductie
in de vakhandel is inmiddels achter
de rug, de eerste bestellingen van
handelskwekerijen uit de VS maar
ook Europa zijn binnen. „Maar we
blijven doorontwikkelen”, zegt
Groot. Want eisen van consumenten
en producten zijn veranderlijk, daar-
op moet het bedrijf blijven inspelen.

Enza Zaden ontwik-
kelt en verhandelt we-
reldwijd groenteza-
den. Het bedrijf is in
1938 in Enkhuizen ge-
start door Jacob Maze-
reeuw en behoort tot
de tien grootste groen-
t ev e r e d e l i n g s b e d r i j -

ven ter wereld. Het be-
drijf, nog steeds fami-
liebezit, is op vrijwel
alle continenten ac-
tief. Het telt 15 ver-
kooporganisaties en
17 onderzoeks- en ont-
wikkelingsstations we-
reldwijd. In totaal wer-

ken 1100 werknemers
voor Enza Zaden in 17
landen. Het bedrijf
heeft een wereldwijd
leidende positie in ge-
wassen als tomaat (zo-
als de Tasty Tom),
komkommer, sla en
paprika.

Brinkman: Genoeg verborgen vraag in bouw
Van onze correspondent

tilburg – Werk voor de bouwsector
is er nog altijd voldoende om de
bouw er weer bovenop te helpen.

Dat is de overtuiging van Elco
Brinkman, voorzitter van Bouwend
Nederland. „Er is nog steeds een
maatschappelijke vraag naar ruime-
re huizen, naar goed waterbeheer en
naar beter vervoer”, stelt Brinkman.
„Er wordt alleen op dit moment min-
der gekocht. We moeten de vraag
naar de markt brengen.”

Eerder deze week stelde Brinkman
dat er de komend twee jaar mogelijk
50.000 banen verdwijnen in de bouw
door de crisis. Gisteren benadrukte

hij dat desondanks jaarlijks een in-
stroom van 25.000 tot 30.000 nieuwe
krachten nodig blijft, onder andere
omdat oudere werknemers met pen-
sioen gaan.

Brinkman deed zijn optimistische
uitspraken bij de lancering van een
nieuw opleidingsprogramma in Til-
burg. Werkgevers in de bouw in
Zuid-Nederland werken samen met
onder andere hogeschool Avans om
beginnende technici in de bouw ma-
nagementvaardigheden bij te bren-
gen. Het programma begint met ne-
gen afgestudeerde HBO’ers civiele
techniek. Later zijn ook andere
HBO’ers en MBO’ers in de bouw wel-
kom. „We moeten ervoor zorgen dat

onder jongelui het beeld ontstaat dat
er ook vandaag uitstekende moge-
lijkheden in de bouw zijn”, vindt
Brinkman. „Deze negen studenten
zijn daarin onze ambassadeurs.”

Brinkman wil voorkomen dat er te
weinig nieuwe aanwas is als de pro-
ductie weer aantrekt. Zijn schrik-
beeld is de situatie van vijf jaar gele-
den, toen volgens hem vrijwel nie-
mand HBO- of MBO- opleidingen in
de bouwsector deed. „We hebben de
afgelopen jaren veel gedaan aan
beeldvorming. Nu pas zie je de eerste
lichtingen afgestudeerden.”

De voorman van Bouwend Neder-
land blijft erbij dat fors ingrijpen van
de overheid nodig is om de vraag, die

er volgens hem wel degelijk is, te ac-
tiveren. De regering moet bestaande
regelingen zoals de hypotheekga-
rantie snel uitbreiden, en het ener-
giezuiniger maken van oude wonin-
gen stimuleren.
„Deze crisis is psychologisch. Als je

kopers meer zekerheid biedt, gaan
particulieren vanzelf meer geld uit-
geven.” Brinkman wil dat de btw op
bouwactiviteiten omlaag gaat, en
dat de overheid zelf grote projecten
versneld gaat uitvoeren. „Haal bij-
voorbeeld onderhoud van dijken
naar voren. In de landen om ons
heen wordt geïnvesteerd. Het zou
toch raar zijn als wij dat kunstje niet
kunnen vertonen.”

gevallen beleggingen waarvan nie-
mand weet wat ze waard zijn, maar
die banken in een verlammende
greep houden. De onduidelijkheid
over de waarde van de eigen bezittin-
gen zorgt ervoor dat banken terug-
houdend zijn met kredietverstrek-
king, en elkaar ook niet vertrou-
wen.

Het idee van die slechte bank is op
verschillende manieren uit te voe-
ren. In één variant is de overheid de-
gene die de nieuwe bank opricht en
alle slechte leningen van banken op-

koopt. Een andere is dat elke bank
zelf een aparte dochter opricht en
daar alle slechte leningen instopt. De
overheid garandeert vervolgens (een
deel van) de verliezen die op de be-
leggingen worden geleden. In beide
gevallen zijn de banken geschoond
van hun slechte kredieten en kun-
nen zij zich weer richten op het uit-
geven van kredieten.

In beide gevallen zal de overheid
weer flink geld moeten inleggen om
de banken overeind te houden. Maar
nu in Europa regeringen telkens ron-
des van kapitaalinjecties bij de ban-
ken moeten doorvoeren om ze over-
eind te houden, komt langzaam de
vraag op wat er meer gaat kosten:

eindeloos nieuwe kapitaalinjecties,
of in één keer alle slechte leningen
opkopen.

Het oprichten van een rommel-
bank is zeker geen nieuw idee. Het
oorspronkelijke plan van de afge-
zwaaide Amerikaanse minister van
financiën Paulson was erop gericht
voor 700 miljard dollar aan slechte
leningen op te kopen. De vraag tegen
welke prijs de overheid de leningen
zou moeten opkopen bleek uiteinde-
lijk een te groot struikelblok. Im-
mers, wanneer de overheid te weinig
betaalt komen de banken in nog gro-
tere problemen dan ze al zaten. Be-
taalt de overheid te veel, dan worden
de banken beloond voor de slechte
investeringen. Dat is onaantrekke-
lijk voor de schatkist en niet uit te
leggen aan de kiezers. Toen veel Eu-
ropese landen ervoor kozen direct
geld in de banken te steken, gooide
ook Paulson zijn plan over een ande-
re boeg.

Een studie van de Wereldbank uit
2002, die de financiële crises van de
afgelopen 50 jaar onderzocht, con-
cludeert echter dat de nu gekozen
maatregelen als garanties voor de
spaarders en terugkerende kapitaal-
injecties de kosten én de duur van de
crisis vaak verlengen. Directe natio-
nalisatie, apart zetten van slechte le-
ningen en snelle doorverkoop van de
banken zijn op korte termijn duur
en vaak moeilijk uit te leggen, maar
maken aan de crisis wel snel een
eind. Na anderhalf jaar kredietcrisis
beginnen overal ministers van finan-
ciën wat aan dat idee te wennen.

De keuze tussen
opkopen of nieuwe
kapitaalinjecties

advertentie 

Van onze redactie economie

Schiphol heeft zich de woede van
Taxicentrale Amsterdam (TCA) op de
hals gehaald. De taxiorganisatie
stapt naar de rechter omdat ze straks
niet langer ritten vanaf Schiphol
mag rijden.

Dat zei vertrekkend directeur Bas
Vos van TCA gisteren. De opdracht
van Vos om bij TCA puin te ruimen is
volgens hem volbracht.

TCA verliest per 1 juni alle stand-
plaatsen op de nationale luchthaven.
Schiphol gunt de ritten aan een drie-
tal vervoersbedrijven, Connexxion,
Willemsen de Koning en ZCN Totaal-
vervoer. Dat laatste bedrijf neemt de
plek in van TCA, dat vijf jaar geleden
de aanbesteding won samen met
Connexxion en Willemsen de Ko-
ning. Het bedrijf was dertig jaar lang
vaste vervoerder vanaf Schiphol.

Voor de taxicentrale is het verlies
van vaste plekken een flinke finan-
ciële tegenvaller. Ruim tweehon-
derd van de ruim 2000 chauffeurs
wordt straks gedwongen in Amster-
dam te rijden en daar te concurreren
met andere chauffeurs. Vos denkt
dat met de economische crisis erbij
een aantal besluit te stoppen. Ruim
tachtig procent van alle ritten vanaf
Schiphol komt op rekening van ho-
telgasten.

TCA meent dat er geen sprake is
van een eerlijke procedure. „Op alle
vlakken scoorden we net zo goed als
de concurrentie. Schiphol zet nu in-

eens vraagtekens bij het onderhoud
van onze auto's.” Schiphol laat we-
ten dat de samenwerking ’altijd
goed’ is geweest maar dat op basis
van kwaliteit de voorkeur uitgaat
naar een andere vervoerder.

Volgens Vos had Schiphol een reke-
ning te vereffenen met TCA. „Ze heb-
ben een stok gevonden om de hond
mee te slaan.” De baas van de Am-
sterdamse taxicentrale doelt op de
reputatie van TCA. Sommige chauf-
feurs en voormalige directieleden
van het bedrijf bedienden zich in het
verleden van onorthodoxe middelen

om de concurrentie uit de hoofdstad
en van Schiphol te weren. Sommi-
gen deinsden daarbij niet terug voor
geweld en afpersing. Vos zegt dat die
negatieve berichten verleden tijd
zijn. Ruim zes jaar geleden gingen er
bij Schiphol taxi’s in vlammen op
omdat TCA-chauffeurs andere rij-
ders betichtten van broodroof. Aan-
leiding voor het geweld was de libe-
ralisering van de taxibranche. Vos
vreest geen herhaling van soortgelij-
ke taferelen. „We kunnen niet heb-
ben dat er opstand uitbreekt. Ik wil
rust.”

Taxicentrale Amsterdam
raakt Schiphol kwijt als
klant. De voorheen omstre-
den vervoerder maakt de
gang naar de rechter.

TCA woedend op Schiphol

TCA-taxi's op de luchthaven Schiphol. FOTO VALERIE KUYPERS, ANP

Consumenten klagen bij NMa
over overvloed Albert Heijn
amsterdam – De Nederlandse Mede-
dingingsautoriteit (NMa) heeft van
consumenten klachten gekregen
over de overvloed aan Albert Heijn-fi-
lialen. Volgens de klagers „kleurt de
stad of wijk wel heel blauw”, zo be-
vestigde een woordvoerster van de
NMa berichtgeving van het NOS
Journaal gisteren. In totaal ontving
de NMa tien tot twintig klachten
sinds begin dit jaar. „Klanten klagen
dat ze nu verder weg moeten om in
een andere supermarkt boodschap-
pen te kunnen doen”, aldus de zegs-
vrouw. De keuze van supermarkten

is in plaatsen als Den Haag, Amster-
dam of Pijnakker beperkter gewor-
den, omdat Albert Heijn druk doen-
de is met het ombouwen van voor-
malige C1000-vestigingen.

Vorig jaar stootte moederconcern
Ahold zijn belang in Schuitema af in
ruil voor onder meer een geldbedrag
en tientallen C1000-winkels. Omdat
de oorspronkelijke overeenkomst
tussen Ahold en Schuitema al be-
stond voor het bestaan van de NMa,
is de autoriteit niet betrokken ge-
weest met de verkoop van het be-
lang.
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Experience Taste
Also this year, our in-house chef Rene will surprise you with 

tempting taste experiences. Throughout the day, snacks, 

prepared with tasteful Enza Zaden varieties, will be waiting 

for you to give your taste buds the true sensation of taste! 

Freshconex Business Forum
Are you curious about the new developments in the Enza 

Zaden product pipeline? On Thursday 4th of February, 

starting at 14.00 hours, we will make a presentation on 

shelf life research on lettuce. Visiting this forum is free for 

all Fruit Logistica visitors.

Be informed of all the latest trends
Take the opportunity to visit our booth and meet your sales 

representatives, they will be more than happy to discuss 

the latest market trends with you and show you our new 

varieties. 

Fruit Logistica Free Entrance Tickets 
Would you like to visit the Fruit Logistica? Please, send an 

e-mail to marketing@enzazaden.nl and we will make sure 

you get one. 
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Fruit Logistica 2010 
February 3-5
Hall 01.2 | Stand D-05

Enza Zaden is a vegetable seed breeding company opening 
up new horizons in the horticultural business. Developing 
innovative, ready-to-fit varieties and creating opportunities in 
new market segments. We are professional in breeding high 
quality vegetable seed varieties to fit the requirements of all 
players in the fresh vegetable supply chain. For example, Enza 
Zaden market leader innovations are the sweet tasting green 
pepper Sweetgreen, the quality lettuce range Eazyleaf and the 
versatile cocktail tomato Annamay. Our Sweetgreen won the 
2009 Fruit Logistica Innovation Award, and the Eazyleaf varieties 
excel in shape, shelf life and an improved convenience for the 
processing industry. Annamay is our latest promising cocktail 
tomato hybrid very suitable for today’s production conditions 
and producing fruits of superior taste and quality. 

Enza Zaden also is known as the leading company in technology, 
opening up new horizons. Thanks to our advanced technologies, 
we compete in the highest segments of the vegetable breeding 
industry. We work with the latest technologies to introduce our 
innovations quickly and efficiently. Experience this yourself by 
visiting the FRESHCONEX Business Forum. During this event we 
explain in more detail some of the techniques we use to enable 
us to develop our innovations.Ta
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Viper and Ferrari are not only famous cars, but also famous 

sweet pepper varieties developed by Enza Zaden. Pepper 

breeding has a high priority within our company, resulting in 

leading varieties and a wide range of special pepper types. 

A new and spectacular pepper is Sweetgreen, winner of the 

Fruit Logistica Innovation Award 2009.

With our Timing Taste concept we have found a way to 

support the supply chain in tasteful products and taste 

knowledge. Timing, to make sure you are right on time for 

new market changes, whereas Taste refers to the tasteful 

products that are essential to differentiate yourself. 

We invite you to join Timing Taste on www.timingtaste.com  

Eazyleaf, Eazy for everyone. A perfect match with today’s 

needs of the processing industry! The deeply serrated lettuce 

leaves, the attractive uniformity, the excellent shelf life and 

the possibility to harvest mechanically are the key to the 

success of our Eazyleaf varieties. www.eazyleaf.com




